Vor allem Seriositat wird grofl geschrieben

Chamer Wirtschaftsberatungsunternehmen will im Landkreis das Franchising vermitteln

Cham. (ger) Der dsterreichische
Wirtschaftsjournalist Karl Pilsl hat
es den Chamern und Landkreisbiir-
gern vor wenigen Wochen ans Herz
gelegt — das Franchising, zu deutsch
die Selbstindigkeit als Unternehmer
durch den Erwerb eines erprobten
Geschiiftskonzepts in Lizenz. Und
die Chamer Unternehmensbera-
tungsgesellschaft ,Consultor” hat
schnell reagiert. Sie vermittelt seit
kurzem die Zusammenarbeit mit dem
deutschen Franchiseverband und
bietet - als erstes Unternehmen im
Landkreis - eine kostenlose Orientie-
rungshilfe auf der Suche nach einer
Existenzgrimdung mit Franchising
an. ,,0Obwohl wir erst seit dem Febru-
ar titig sind, haben wir schon einige
Kandidaten gefunden, die sich dafiir
interessieren”, berichtet uns Diplom-
betriebswirtin Michaela Dirrigl von
der Firma ,,Consultor”.

Das Franchising ist in den 50er
Jahren in den Vereinigten Staaten
entwickelt worden; mittlerweile exis-
tieren dort rund 5000 Systeme. In-
zwischen gewinnt es auch in
Deutschland immer grifiere Bedeu-
tung. Beispiele pgefillig: OBI und
McDonalds sind zwei davon, aber
auch die Schiilerhilfe praktiziert die-
ses System. Man kann sich aber auch

fiir Sprachenschulung und -training
oder fiir Dienstleistungen im Well-
ness-Bereich interessieren, um weite-
re Beispiele zu nennen.

Als groBer Vorteil beim Franchi-
sing gilt, dass der Franchise-Nehmer,
also der Existenzgriinder, ein bereits
bewihrtes Geschiftsmodell iiber-
nimmt und so weitaus geringeren Ri-
siken ausgesetzt ist als bei einer Exis-
tenzgriindung, bei der sich erst in der
Praxis herausstellt, ob eine neue Ge-
schaftsidee auch erfolgversprechend
ist. Michaela Dirrigl verweist in die-
sem Zusammenhang darauf, dass bei
herkémmlichen Firmengriindungen
die Gefahr eines Scheiterns viel gri-
Ber ist: Nach Recherchen der Indust-
rie- und Handelskammern erleidet in
diesem Fall jede zweite Firmengriin-
dung Schiffbruch, beim Franchising
ist es nur jede zehnte.

Auch eine Frage des Kapitals

Vielfaltig sind auch die Produkte,
die ein Franchise-Nehmer wihlen
kann. ,Das konnen Dienstleistungen
ebenso sein wie bekannte Markenar-
tikel oder ein Handwerk®, erldutert
die Diplombetriebswirtin. ,Es hangt
aber auch davon ab, wieviel Eigenka-
pital jemand fiir eine Unternehmens-
griindung einsetzen will oder welches

Fremdkapital zur Verfiigung steht.*
Selbststandigkeit erlangen kann
man auch durch die so genannten
Ich-AGs, die Beschiftigungslosen
von der Agentur flir Arbeit angebo-
ten werden, wobei Fordermittel zur
Verfilgung gestellt werden. ,Natiir-
lich kann man auch auf diese Weise
ein Franchise-Unternehmen grin-
den", so Michaela Dirrigl. ,Es gibt
hier keine Trennungslinie.” Der we-
sentliche Unterschied besteht hichs-
tens darin, ob man ein auf dem Markt
bereits bewiihrtes Franchise-Projekt
auswihlt oder ob man versucht, sich
mit einer eigenen Idee auf dem Markt
zu behaupten. Und das ‘diirfte eben
doch etwas schwieriger werden.
Dass man beim Franchising mit
einer entsprechenden Beratung rech-
nen kann, das ist, so Michaela Dirrigl,
ein weiterer Pluspunkt; ,Consultor®

ist Partner des Deutschen Franchise-
verbandes und hat sich verpflichtet,
interessierten Mandanten kostenfreie
Orientierungshilfe auf der Suche
nach einer Existenzgriindung auf
Franchising-Basis zu geben. Jedes
Unternehmen, das dahei sein System
oder Produkt anbieten will, ist Mit-
glied im Franchiseverband und muss
offentlichen Qualitétskriterien ent-
sprechen. Mit anderen Worten: Auf
Seriositit wird Wert gelegt.
+Consultor* hat indes nicht nur
den Part iibernommen, mogliche
Franchise-Nehmer zu informieren,
sondern soll sie auch einer Vorprii-
fung unterziehen und danach unver-
bindlich und kostenlos an Franchise-
geber vermitteln. ,Dabei arbeiten
wir auch eng mit der Industirie- und
Handelskammer zusammen", betont
Michaela Dirrigl abschlieffend.



